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0 que vale o mercado portugués
dachamadaadvocaciadenegacios
notododomercado Ibérico? Adi-
ficuldade em encontrar uma res-
postaencontrant-na os proprios
“players” dosector, EnquantoMi-
guel Teixeirade Abren admite que
gostariade conhecer os niimeros,
Manuel Castelo Branco conside-
raque, asemelhangado pesoda
economia, notododa Peninsulao
valor do mercado juridico pode
chegar aos 20%.

Apesardapequenez do merca-
do, por parte das trés grandes es-
panholas que marcam presenca
1O 100 pais existe o reconheci-
mento de que, até por essa razio,
vale apena estar neste mercado.

“0 mercado portugues tem
enorme importineia, como se
comprovapelodesenvolvimento
que tiveram as trés firmas ibéri-
cas — Garrigues, Uria, Cautreca-
sas —nos iltimos anos, Nao é por
acaso que se encontram entre as
de topono Pals, endo me refiro se-
quer ao critério dimensao”, evi-
denecia Francisco 84 Carneiro, sd-
cio daUria.

Manuel Castelo Branco, socio
da Cuatrecasas, Gongalves perei-
ra admite que é dificil ter nogo
exacta do peso que o mercado da
advocacia de negdcios nacional
tem no todo da Peninsula Ihéri-
ca. Noentanto, consideraquede-
verdsituar-seentreos15e s 20%,
em conformidade com o que se
passanoutras dreas daactividade
econdimica,

Ainda assim, Manuel Castelo
Branco sustenta que “indepen-
dentemente do peso relativo, que
€ mera consequéncia da dimen-
siiodoPafs, a verdade é que qual-
quer hom advogado portugués &,
pelo menos, thobom quanto qual-
quer bom advogado espanhal”,

Esta, de resto, a opinido de
Nuno Galvio Teles, sdeio da Mo-
rais Leitdo, para quem a advoca-
cia portuguesa se bate de igual
para igual com a advocacia espa-
nhola, “tanto em termos da qua-
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lidadedos seusrecursos comoda
sofisticacio das suas sociedades
deadvogados”. Talcomo afianca,
“ambos os paizes tem hoje uma
advocacia moderna e com muita
qualidade”,

Um mercado bem mais vasto
Rui Amendoeira, sécioexecutivo
da Miranda, considera que para
fazer este tipo de apreciaciio ha
que distinguir entre o mercado
portugués e o mercado portugués
daadvocaciaque sio dois coneei-
tosdiferentes.

“0 mercado portugués é deli-
mitado pelos agentes econdmicos
gue actuam no territorio portu-
gués, incluindo no que respeitais
suasoperagoesinternacionais ge-
ridas ou coordenadas a partir de
Portugal. O mercado da acvoca-
cia ¢ mais amplo na medida em
que abrange também as jurisdi-
¢ies estrangeiras em que as fir-
mas portuguesas tém presenca,
nomeadamente nos paises africa-
nos de expressdo portuguesa”,
afirma o sdcio da Miranda.

Como reconhece, o mercado
portugues nosenfido estrito tem
mmn peso pequeno no conkexto
ibérico, proporcional ao da eco-
nomia porfuguesa tem por com-
paragéio com aespanhola, Confu-
do, sublinha, “o mercado portu-
#ués da advoeacia tem um peso
desproporcionalmente maior, na
medida em que abrange, para
além de Portugal, os paises de ex-
pressan lusofonaemque as firmas
porfuguesas estao presentes.

Neste sentido, lembraque “as
firmas porfuguesas témuma pre-
senca maior nos paises africanos
de expressio portuguesa do que
asfirmas espanholas tm nos pai-
sesqueoutroraforam coldniases-
panholas”™

Miguel Teixeira de Abreu, sd-
ciodaAhren Advogados, nancon-
testaestaideia, mas sustenaque
para ter certezas gostaria que as
sociedades de ambos os pafses pu-
blicassem contas e permitissem
que fosse feito um verdadeiro
“benchmarking” de amhos os
mercados.



