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Luis Branco é o coordenador da equipa
de bancério e financeiro da Morais Leitdo, -,

Galviio Teles, Soares da Silva, a sociedade de
advogados que organizou na passada sexta-
feira uma conferéncia sobre banca isldmica.

Bancos islamicos
de olhos postos
no mercado europeu

Instituicdes financeiras tém liguidez e vontade de investir
em novos mercados. Portugal podera estar na mira.
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Se ha algo em que Portugal sempre
foi imbativel foi no acolhimento de
qualquer povo e na capacidade de
adaptacao a novas culturas. E, em
alturas de crise, esta caracteristica
portuguesa pode ser uma mais-
valia para captar novos investido-
res. Os bancos islimicos ja inicia-
ram o caminho para o ‘Velho Con-
tinente’, estando a estudar a pre-
senca em paises como o Luxem-
burgoealrlanda.

“Portugal tem boas caracteris-
ticas”, realca Luis Branco, coor-
denador da equipa de bancdrio e
financeiro da sociedade de advo-
gados Morais Leitao, Galvao Teles,
Soares da Silva & Associados, em
declaracoes ao Diario Econémico
a margem da “I conferéncia &
workshop luso-islimica sobre fi-
nancas”, organizada pela Cimara
do Comércio Luso-Britanica e
pela Asian Cooperation Enterpri-
se. A conferéncia contou com a
presenca de Daud Vicary Ab-
dullah, presidente e CEO da IN-
CEIF Malaysia e de Abdulazeem
Abozaid, um académico especia-
lista em ‘sharia’ (o conjunto de

principios fundamentais inerentes
aleiislamica).

Recorde-se que as finangas is-
lamicas tém que obedecer a ‘sha-
ria islamica’, algo que Portugal
pode facilmente adoptar. “Ao
contrario do que muita gente pen-
sa, a nossa lei é muito flexivel e
permite acomodar as exigéncias
islamicas”, explicou ainda Luis
Branco, que acredita que a longo
prazo a cooperacao luso-islimica
“é uma porta que existe” e que foi
ja “sinalizada pela compra deuma
participacao relevante na REN por
parte de um fundo arabe”, recorda
o0 especialista. Para além disso,
“Portugal é um mundo grande”,
que podera funcionar “como por-
tade entrada” para outros merca-
dos, como o africano ou o brasilei-
ro, nota ainda. “Pode haver uma
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tendéncia para apontar o foco para
paises que precisam de liquidez” e
possam ser “focos de investimen-
10", como é o caso de Portugal.

A complexidade

da ‘sharia’ financeira

Uma das regras da ‘sharia’ finan-
ceira diz que ‘dinheiro nao pode
gerar dinheiro’, o que significa que
nao autoriza a recepcao ou cobran-
¢a de juros, nem o pedido de em-
préstimos. Também proibe o in-
vestimento em produtos relacio-
nados com armas, alcool ou entre-
tenimento. Para além disto, todos
0s produtos tém que passar pelo
crivo de uma espécie de ‘sharia
board’, que dd um parecer vincu-
lativo que permitira ou nao que
esse mesmo produto seja comer-
cializado. Um organismo que exis-
te em todas as instituicoes finan-
ceiras islimicas. Mas nao é tudo.
“Para a ‘sharia’, a incerteza é ina-
ceitdvel. Por exemplo, nao é possi-
vel fazer seguros, porque isso € jo-
gar coma incerteza. Para uma pes-
soa fazer um seguro, contribui para
um fundo, que é gerido por um ter-
ceiro, e no caso de acontecer algu-
ma coisa, recebe a contribuicao
que fez”, explica Luis Branco.m



