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Negotiation Course ELSA Portugal

Ciclo Legal Courses 2021- 2022
Datas:

Segundas e quintas- 12, 14, 18 ¢ 21 de outubro de 2021 (4 sessoes, 2 por semana).
Horario: 18h00 as 20h (2h por sessao)- dias 12, 14 ¢ 18

20h30 a 21h30 (1h)- dia 21
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Notas introdutorias:

A negociagio revela-se cada vez mais essencial no mundo juridico, principalmente

na advocacia, que corresponde a uma forma essencial de resolucao de litigios entre partes.

O Negotiation Course da ELSA Portugal, inserido no Ciclo de Legal/ Courses da ELSA
Portugal, que vé ja a II edicdo, surge como complemento as atividades realizadas no
ambito da Associagdo e vem preencher as lacunas da formacido universitaria. Este

contara, em principio, com um limite de 40 participantes.

Como tal, visa-se complementar a teoria aprendida em contexto académico,
através de uma formagao cujo cerne ¢ a vertente pratica. Além disso, este curso é também
indicado para os estudantes que gostariam de participar na III EI.S.A Portugal Negotiation
Competition, mas nao se sentem preparados, ou pretendem apenas uma formagao
complementar, que lhes dé skills e ferramentas para suceder nio s6 na sua vida

profissional, como também na Competigao.
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O curso de Negociagio da ELSA Portugal, organizado pela Vice-Presidente
responsavel por Atividades Académicas da ELSA Portugal. Tera quatro sessoes, cada de 2
horas, sendo que o foco desta atividade sera, portanto, o de fornecer conhecimentos e
ferramentas base de negociacao, através de uma abordagem geral da negociagao, seguida

de uma abordagem mais concreta e pratica.
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- Primeira sessdo: O processo da negociagao- abordagem geral;
- Segunda sessdo: O inglés juridico e de negociacio;
- Terceira sessao: Da comunicacio e linguagem a retorica;

- Quarta sessdo: Uma abordagem pratica- Testemunhos e conselhos.

I. Primeira Sessdo (12 de outubro)

Com a primeira sessao pretende-se uma abordagem introdutéria e geral da
negociagdo. Os participantes deverao terminar esta sessio com conhecimentos

necessarios para as restantes sessoes, mas nao so.

Esta sessdo terd como foco as questoes importantes relevantes para quem tem o
seu primeiro contacto com a negociacao e, seguidamente, todo o processo de negociagao,

onde o orador podera dar conselhos e dicas aos participantes.

II. Segunda Sessao (14 de outubro)

Esta sessdo justifica-se pelo numero cada vez mais frequente de negociagoes,
principalmente no ambito de Direito Comercial e Direito dos Contratos, entre partes de
diferentes paises. Assim, com a internacionalizagao do Direito e das relagoes juridicas,
surge essencial dar aos estudantes de Direito ferramentas para que consigam, na sua vida

profissional, encarar esta forma de resolucdo de litigios, tendo o inglés especial relevancia,
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dado o seu carater mais universal. Além disso, com a possibilidade de realizacio de uma
Negotiation Competition European Final Round, esta sessio surge como complemento, tendo

em vista ja possiveis interessados.

Posto isto, a segunda sessdo visa oferecer aos participantes do Curso uma breve,
mas de qualidade, formacdo em inglés juridico, com especial atengdo ao inglés de

negociagao.

III. Terceira Sessao (18 de outubro)

O momento fulcral de negociagao ¢ o da reunido entre as partes envolvidas e, é
neste momento que as capacidades de comunicagao e retérica se demonstram essenciais e

capazes de influenciar todo o “jogo”.

A terceira sessao pretende dar aos participantes uma formagao centrada na
comunicacio e no uso da comunicaciao e retorica no Direito, mais concretamente, na
negociagao. Os participantes, no fim, deverdo saber estar, comunicar e saber usar a

linguagem da melhor forma e da maneira mais vantajosa para a negociagao.

IV.  Quarta Sessao (21 de outubro)

Uma vez que o Negotiation Conrse surge, também, como complemento a atividade
flagship da ELSA Portugal, a ELSA Portugal Negotiation Competition, a quarta sessio
contara com a presenca de participantes da Competicdo em anos anteriores, para que
possam partilhar conselhos, feedback e aprendizagens que tenham feito em resultado da
experiéncia. Aqui o objetivo primordial nio sera o de promogao da Competi¢ao, mas sim
o de ter uma vertente mais proéxima a realidade dos participantes, com alunos e ex-alunos
de Direito que lhes possam dar perspectivas derivadas de uma experiéncia de negociagao
de contexto competitivo. Além disso, pretende-se, nesta fase do curso, uma vertente mais

pratica e dinamica.
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